
Partner Ready 
Program  
Same korzyści przy współpracy z Hewlett Packard Enterprise 
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Continuous  
value delivery 

• Bardzo prosty i szybki sposób rejestracji 

• Po rejestracji i wypełnieniu ankiety L&R (Legal and Regulatory) 
otrzymasz status Business Partner oraz dostęp do cen specjalnych 

• W ciągu 3 mięsięcy będziesz musiał uzupełnić certyfikat, aby 
utrzymać dostęp do cen specjalnych 

Jak zostać partnerem Hewlett Packard Enterpise? 

Wejdź na stronę: http://www8.hp.com/pl/pl/solutions/partner-programs/partners.html  
i wypełnij formularz rejestracyjny 

http://www8.hp.com/pl/pl/solutions/partner-programs/partners.html
http://www8.hp.com/pl/pl/solutions/partner-programs/partners.html
http://www8.hp.com/pl/pl/solutions/partner-programs/partners.html
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Continuous  
value delivery 

Partner Ready – statusy partnerskie i korzyści 

• Zwiększona kompensacja (PfR’y) 
• Zwiększony discount NBO (PfG) 
• MDF’y – fundusze marketingowe 
• Aktywne promowanie członkostwa w Partner Ready Program 
•  PBM – opiekun biznesowy 

• Dostęp do cen specjalnych 
• Dostęp do portalu Partner Ready, promocje, szkolenia 

• Kompensacja (PfR’y) 
• NBO (PfG) 
• Dostęp do cen specjalnych 
• Dostęp do portala HP Unison, promocje, szkolenia 
• IPBM – zdalny opiekun biznesowy 

 

• Najwyższy poziom kompensacji (PfR’y) 
• Gwarantowane MDFy 
• Najwyższy discount NBO (PfG) 
• Aktywne promowanie członkostwa w Partner Ready Program 
• PBM – opiekun biznesowy 
• Priorytetowe szkolenia, seminaria i wydarzenia 
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Continuous  
value delivery 

Programy Kompensacyjne FY16 

Specializations   HPS (ISS,BCS)   HPN HPSD TS 
ISS Accelerator  Core Compensation 

 C
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PLATINUM CI Specialist   4%  
@ acceleration 

threshold * 

4% / 2%   4% / 3% 4%  / 2.3% Up to 6%  

GOLD Specialist    3% / 1.5%   3.5% / 2.5% 3.5% / 2% Up to 4% 

SILVER Specialist   N/A 1.5% / 0.75%   2% / 1% 1.3% / 0.8% Up to 2% 

Specializations   ISS   HPN HPSD BCS   TS 

Standard Strategic Standard Strategic Standard Strategic Standard Strategic Standard Strategic 
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 PLATINUM CI Specialist   

6% 9% 
12%   
(PL 

FE) 

  
10% 15% 10% 15% 12% 

    
10%  

  
15% 

GOLD  Specialist       

SILVER Specialist   6%   10% 10% N/A   10% 

 Cloud Builder NBO 
incremental to NBO 

5% across all BU‘s that are included in OPG 

Kompensacja – PfR (Pay for Results) 

NBO (New Business Opportunity) 



MDF – Marketing Development Funds 
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Program współfinansujący działania marketingowe przeprowadzane przez Autoryzowanych Partnerów HPE mające 
na celu wzrost  popytu na rozwiązania i usługi HPE wśród klientów końcowych  

Fundusze przyznawane są: 
• na realizację różnorodnych aktywności 

marketingowych (seminaria, warsztaty, kampanie 
telemarketingowe, szkolenia, kampanie online itp.) 

• w każdym kwartale finansowym HPE  
• na podstawie szczegółowego planu zawierającego 

m.in. informacje o potencjalnym zysku z 
aktywności 

• uznaniowo – im wyższa specjalizacja tym większa 
pewność dofinansowania  



Portal Partner Ready– pomoc w biznesie z Hewlett Packard Enterprise 

partner.hpe.com  



Co możesz zyskać korzystając z Portalu Partner Ready 
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Łatwiejsza sprzedaż Znajdź wszystkie produkty 
HPE w jednym miejscu 

1 

2 
Konfiguruj produkty 

3 

6 

4 

5 

Uzyskaj ceny specjalne  

Zdobądź fundusze 
marketingowe 

Sprawdzaj swoje wynagrodzenie 

Zapisz się do promocji  



Portal Partner Ready: 
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 • Programy szkoleń oraz 
certyfikacji; 

• Strona wsparcia; 
• Dostęp do bieżących ofert. 
 

• Możliwość dostosowania 
pulpitu poprzez dodanie 
najczęsciej używanych narzędzi; 

• Spersonalizowana zawartość; 
• Jeden adres URL: 

https://partner.hpe.com 

 

 

 

• Strona poświęcona 
preferencjom komunikacji 
e-mail; 

• Samouczki Portalowe; 
• Narzędzie Partner Tool 

Locator. 
 



Business Partner registration landing page at hpe.com/partner 
program 
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Business Partner registration form (1/3) 
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Business Partner registration form (2/3) 

11 

Distributor selection is based 
on country selection 



Business Partner registration form (3/3) 
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Business Opportunities section only visible for uninvited partners  
(replacing Growth Plan document) 

Link to Business Partner program terms document  
(localized to French, German, Italian, Spanish, Portugese, Greek, Turkish & Russian) 


